Уважаемые лидеры!
Рынок Евразии растет, появляются все новые и новые лидеры, что очень радует нас. Нам хотелось бы привлечь внимание всех наших дистрибьюторов к возможностям бизнеса 4Life и направить их действия на достижение новых рангов. 
Во  время встречи руководителей рынков компании в различных странах мира была представлена  «Рабочая тетрадь строителя бизнеса», которую успешно используют на рынке Юго-восточной Азии. 
Эта, на первый взгляд, простая таблица позволяет дистрибьюторам записать планы развития организации с определением временных рамок, выделить перспективных лидеров, а также иметь наглядный план действий. 
Мы предлагаем нашим лидерам  взять на вооружение идею структурирования бизнеса и  работы с наиболее заинтересованными в развитии бизнеса дистрибьюторами, чтобы работать совместно над конкретным планом. 
Мы не предлагаем всем  дистрибьюторам   заполнить данную тетрадь. Этот инструмент предназначен только для тех, кто хочет расти и готов ставить себя в строгие рамки труда и самодисциплины.
Будем считать цель достигнутой, если наши ключевые лидеры сами заполнят эту форму и помогут своим звездочкам загореться желанием и поставить высокие, но реально достижимые цели.
Если вам будет нужна поддержка отдела Евразии, вы можете  направить нам копии ваших планов и просьбы поддержать конкретных лидеров. 
Чтобы поднять рынок на новую ступень, нам необходимо работать лучше, использовать все ресурсы и координировать усилия. Для этого нам важно знать ваши планы развития, а также иметь в виду, кого и чем мы можем поддержать. 
Только вместе мы сможем достичь успеха! 


